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Ottimizzare i processi organizzativi interni che permetteranno di fornire Servizi moderni e adeguati ai tempi, ma a basso costo, liberando le risorse da farraginose incombenze

La nostra linea friendly di formazione

webinar per Commercialisti

Oggi pit che mai, gli studi di
commercialisti si trovano a fron-
teggiare una mole di incomben-
ze tale, da superare ogni mostro
burocratico del passato. E quindi
benvenuta l'iniziativa di UnaLo-
gica che, grazie anche alla col-
laborazione con ItalStudio del
Gruppo Bluenext, sta fornendo
strumenti sempre pill ottimizza-
ti e user friendly, come l'invito a
webinar dedicati e gratuiti, validi
per la formazione professionale
continua. Ce ne parla il dottor
Paolo Mondini, amministratore
delegato di Unalogica.

Dottor Mondini, quali sono i
vantaggi di questo sistema?
“Grazie a questo servizio - spie-
ga Mondini - il professionista
ottiene i seguenti vantaggi: par-
tecipa al seminario online co-
modamente dal proprio ufficio;
riceve formazione aggiornata,
con possibilita di porre in tem-
po reale quesiti al relatore du-
rante la diretta; puo rivedere
la registrazione dell’evento in
qualsiasi momento e consultare
le dispense; acquisisce crediti
formativi, per lui obbligatori,
riconosciuti dal proprio Ordine.
I Seminari online sono aggior-
nati, tecnicamente accurati e
progettati in maniera efficace
in collaborazione con Eutekne,
leader a livello nazionale nella
formazione ai Professionisti, e
tramite la piattaforma Bluenext
e possibile la verifica dell'iden-
tita dei partecipanti e |'effettiva
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partecipazione. L'avvio del pri-
mo ciclo e alle porte: si inizia
infatti giovedi 17 marzo con le
novita del bilancio 2015 e lo
Spesometro”.

Come mai la decisione di lan-
ciare una piattaforma gratuita?
“Nel marasma di adempimenti
che caratterizzano il quotidiano
degli Studi professionali, Una-
Logica ha scelto di mettersi al
loro fianco con soluzioni prati-
che. Lobiettivo & cercare di aiu-
tare, offrendo soluzioni studiate
ad hoc, gli studi commerciali
e tributari che, ogni giorno, si
trovano a fare i conti con clienti
sempre pill angosciati, diffiden-
ti e difficili. Come i tempi che
corrono. Lidea nasce da una

semplice considerazione: se ne-
gli anni 80 e 90 la fidelizzazione
del cliente per un commercia-
lista era pressoché “scontata’,
come dire che poteva starse-
ne tranquillamente seduto alla
scrivania ad aspettare di essere
“cercato”, la situazione oggi non
€ capovolta, ma quasi. Nel mer-
cato attuale dei professionisti
di settore i clienti - aziende o
singoli individui - confrontano,
scelgono e cambiano con mag-
gior facilitél di un tempo il pro-
prio consulente. Ed il tempo a
disposizione dei consulenti e
sempre meno a causa di una
miriade di nuovi adempimenti.
Ecco che nasce la necessita di
dedicare piu tempo al cliente

riducendo quello dedicato agli
obblighi di normativa, tra cui la
Formazione Professionale Ob-
bligatoria’.

Cosa cambia in concreto per gli
Studi professionali?

“Gia con le soluzioni per gestire
la Spending Review presentate
da UnaLoglca all'evento tenuto
alMAMU I'anno scorso, gli Studi
hanno potuto risparmiare tem-
po e, di conseguenza, sono riu-
sciti a conquistare o fidelizzare
i clienti aiutandoli nella stessa
direzione. Quest’anno abbia-
mo voluto continuare su questo
percorso offrendo un servizio
di webinar che, oltre ad essere
totalmente gratuiti, permetto-
no una notevole semplificazio-
ne grazie al fatto che essendo
online, e quindi usufruibili co-
modamente dallo Studio, non
implicano spostamenti onero-
si. In sintesi, la direzione che
abbiamo intrapreso & quella di
aiutare gli Studi ad ottimizzare i
processi organizzativi interni in
modo da dedicare pili risorse a
servizi moderni ed all’avanguar-
dia, ma a basso costo, per soddi-
sfare clienti sempre piu esigenti.
Il primo guadagno, infatti, € sta-
to, & e sara sempre nel risparmio,
soprattutto riducendo il tempo
dedicato a farraginose incom-
benze. Le voci a trarne beneficio
immediato saranno l'aumento
del fatturato e la fidelizzazione
dei clienti. Con notevoli benefici
per tutti. Alla faccia della crisi”.

il dottor

Paolo Mondini,
amministratore
delegato

di Unalogica

Il calendario del ciclo web

¢ Corsi d’aggiornamento gra-
: tuiti tramite webinar per Stu-
: di commercialisti, I'avvio del
: primo ciclo targato UnaLogi-
: caealle porte: si inizia infatti
: giovedi 17 marzo con “Novita
. del bilancio 2015 e Spesome-
¢ tro”; a seguire, il calendario
¢ prevede “Estromissione dei
. beni dell'imprenditore indi-
¢ viduale e assegnazione age-
: volata/Variazione della ren-
: dita catastale dei c.d. imbul-
: lonati”, giovedi 19 maggio; e

“Principali variazioni in au-

: mento del quadro RF’, gio-
: vedi 16 giugno.

: Si ricorda che i webinar so-
¢ no forniti gratuitamente agli
¢ iscritti agli Ordini e sono sen-

za impegno alcuno. E suffi-
ciente iscriversi per riceve-
re tutte le informazioni per
'accesso al portale, la dispo-
nibilita delle dispense e la
possibilita di rivedere le regi-
strazioni del webinar.
Offriremo nel corso del 2016
un totale di 20 crediti attra-
verso 10 webinar della durata
di 2 ore circa ciascuna.

Il commercialista puo assi-
stere ai webinar che desi-
dera

N.B. 20 crediti formativi e il
numero massimo di crediti
che possono essere ottenuti
con la formazione a distanza,
per ogni commercialista per
ogni anno solare.




